Тема: Створення звітів та макросів у Microsoft Access 2007.
	[image: image1.jpg]



	«Хто планує майбутнє, той планує його у свою користь».

Вільгельм Швебель


Короткий довідник термінів:
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	Маркетинг (англ. marketing) – це діяльність, спрямована на створення попиту та досягнення цілей підприємства через максимальне задоволення потреб споживачів.


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


ОПОРНИЙ КОНСПЕКТ

Звіт – це документ, який містить інформацію з бази даних і призначений для виведення на друк. 
Структура звіту:
	Заголовок звіту
	один раз на початку звіту

	Верхній колонтитул
	на початку кожної сторінки

	Область даних
	інформація з БД

	Нижній колонтитул
	в кінці кожної сторінки

	Примітки звіту
	один раз в кінці звіту


Як можна створити звіт в Microsoft Access:
· конструктор;
· майстер звітів;
· автозвіт: в стовпчик;
· автозвіт: стрічковий;
· майстер діаграм;
· етикетки.
Макрос – це набір макрокоманд. 
Макрокоманда описує дії, які потрібно виконати:
· відкриття і закриття таблиць, звітів, форм;
· виконання запитів;
· встановлення значень полів;
· пошук даних;
· керування виведенням на екран;
· друк даних;
· повідомлення користувачу;
· запуск інших програм.
Події (для запуску макросу)
· дії користувача (клавіатура, миша);
· внутрішні події (відкриття і закриття форми, зміна запису і т.д.).

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


ПРАКТИЧНА РОБОТА

1. Під час виконання даної практичної роботи орієнтуємося на таблиці створені раніше. Структура головної таблиці Реалізація:
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2. Заповнена таблиця Реалізація має наступний вигляд: 
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3. Структура таблиці Довідник_Категорії_Клієнтів
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4. Заповнена таблиця Довідник_Категорії_Клієнтів
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5. Структура таблиці  Довідник_Клієнти
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6. Заповнена таблиця Довідник_Клієнти
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7. Структура таблиці Довідник_Категорії_Товару

[image: image9.png]] Bosianuk_Kateropii_Tosapy
4 Mmanons Tvn AanHsix

Koa kaTeropii Tosapy Tekcrosbii

Hassa kateropil Tosapy Texcrosbii




8. Заповнена таблиця Довідник_Категорії_Товару
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9. Структура таблиці Довідник_Товари
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10. Заповнена таблиця Довідник_Товари

[image: image12.png]KoaTosapy Hazsa Tosapy. Liika Tosapy.

1001 1 Cuctemssii Gnok Intel Celeron 2282.00p.
1002 1 Cuctemsii 6ok Intel Pentium 2450.00p.
1003 1 Cuctemsii G0k AMD. 3474.00p.
1004 1 Cuctemsii 610k AMD. 4847.00p.
2001 2 MokwTop 19" Acer 834.00p.
2002 2 MokwTop 17° AOC 1022.00p.
2003 2 MoknTop 19" Asus 262.00p.
3001 3 Mpusitep crpyisii Canon 443.00p.
3002 3 Mpusitep cTpyisii Epson 2100.00p.
3003 3 NPUHTEp CTPYFiHbIA HP 462.00p.





11. Схема даних 
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12. Структура запиту  «Розрахунок вартості»

	№з/п
	Назва поля
	Джерело (назва)

	1. 
	Номер замовлення
	Таблиця. Реалізація

	2. 
	Дата замовлення
	Таблиця. Реалізація

	3. 
	Код клієнта
	Таблиця. Реалізація

	4. 
	Назва клієнта
	Таблиця. Довідник_Клієнти

	5. 
	Телефон
	Таблиця. Довідник_Клієнти

	6. 
	Назва категорії товару
	Таблиця. Довідник_Категорії_Товару

	7. 
	Назва товару
	Таблиця. Довідник_Товари

	8. 
	Кількість замовлено
	Таблиця. Реалізація

	9. 
	Ціна товару
	Таблиця. Довідник_Товари
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	Вартість: [Реалізація]![Кількість замовлено]*[Довідник_Товари]![Ціна товару]
	Формула для обрахунку вартості замовлення 


Завдання 1. Створення звіту «Відомість закупівлі товарів певним навчальним закладом»

1 етап

1. Створення запиту «Придбаний товар закладом 101»

2. Структура запиту  «Придбаний товар закладом 101»
	№ з/п
	Назва поля
	Джерело (назва)

	1. 
	Номер замовлення
	Запит. Розрахунок вартості

	2. 
	Дата замовлення
	Запит. Розрахунок вартості

	3. 
	Код клієнта
	Запит. Розрахунок вартості

	4. 
	Назва клієнта
	Запит. Розрахунок вартості

	5. 
	Телефон
	Запит. Розрахунок вартості

	6. 
	Назва товару
	Запит. Розрахунок вартості

	7. 
	Кількість замовлено
	Запит. Розрахунок вартості

	8. 
	Ціна товару
	Запит. Розрахунок вартості

	9. 
	Вартість
	Запит. Розрахунок вартості


3. В рядку Условие отбора: бланка запиту для поля Код клієнта набрати 101

4. Переглянути запит в режимі таблиці

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


2 етап

5. На основі запиту  «Придбаний товар закладом 101» створити  звіт за зразком:
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6. На основі запиту  «Придбаний товар закладом 101» створити  звіт за зразком, обравши для групування поле Назва товару, знайти підсумки (Sum) по виразу Вартість.
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Завдання 2. Створимо макрос для відкриття запиту  «Розрахунок вартості»

Алгоритм створення макросу:

1. Создание  → Макрос → У вікні Макрос1 обрати макрокоманду Открыть запрос.

2. В області  Аргументи макрокоманди в рядку Имя запроса обрати запит «Розрахунок вартості». 

3. У рядку Режим обрати режим відображення запиту (Таблиця, Конструктор тощо).

4. У рядку Режим данных обрати режим (Добавление, Изменение або Только чтение).

5. Зберегти макрос.

6. Запустити на виконання.

7.  Створимо макрос для закриття бази даних

8. Алгоритм створення макросу:

9. Создание  → Макрос → У вікні Макрос2 в області  Аргументи макрокоманди обрати ЗакрытьБазуДанных. 

10. Зберегти макрос.

11. Запустити на виконання.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


ДОМАШНЄ ЗАВДАННЯ:
1) вивчити текст опорного конспекту;

2) створити проект бази даних «Школа», «Бібліотека», «Лікарня» (один за вибором);

3) додатково опрацювати навчальний матеріал розміщений за посиланням: 

http://kr_school_52.dnepredu.com/uk/site/zavdannya-dlya-uchniv.html
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	Тільки той, хто не боїться великих невдач, зможе досягти великого успіху. 

Джон Кенеді


ДЛЯ НОТАТОК 
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